Требования к структуре и содержанию бизнес-плана по организации предпринимательской деятельности  в рамках реализации 
социального контракта
1. Резюме
Положительные аспекты предлагаемой бизнес - идеи, наиболее привлекательные моменты из всех остальных разделов. 
2. Описание деятельности
2.1. Организационно-правовая форма:
	
	Индивидуальный предприниматель

	
	Налогоплательщик налога на профессиональный доход без регистрации

	
	в качестве ИП


2.2. Фамилия, имя, отчество (последнее - при наличии), возраст и квалификация исполнителя  проекта.
2.3. Почтовый адрес, телефон исполнителя  проекта.
2.4. Основные виды деятельности c указанием кодов ОКВЭД.
2.5. Применяемая система налогообложения.
2.6. Планируемый объем платежей в бюджеты всех уровней и отчислений во внебюджетные фонды нарастающим итогом не менее чем за два года реализации бизнес-плана .
2.7. Количество создаваемых рабочих мест, средняя заработная плата в месяц.
2.8. Общая стоимость бизнес-проекта.
2.9. Источники и сумма инвестиций в бизнес-проект  (рублей):
	Всего                                          
в том числе:                                   
	

	привлеченные средства (указать источник)       
	

	Социальная помощь КГКУ «Центр социальной поддержки населения Приморского края» в рамках социального контракта
	250000


3. Описание продукции (работ, услуг)
3.1. Предполагаемая номенклатура продукции (работ, услуг):
	N п/п
	Наименование продукции (работ, услуг)
	Функциональное назначение, основные потребительские качества и параметры продукции (работ, услуг)

	
	
	

	
	
	


3.2. Наличие лицензируемых видов деятельности (указать вид деятельности и перечень мероприятий, связанных с лицензированием).
4. Анализ рынка и маркетинг
4.1. Перечень основных (потенциальных) конкурентов, в том числе производителей аналогов или функционально заменяющей продукции, их влияние на рынке (в отрасли):
	N п/п
	Наименование
	Местонахождение
	Удельный вес в обороте рынка
	Сильные стороны
	Слабые стороны

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	


4.2. Стратегия продвижения продукции (работ, услуг) на рынок.
Способы продвижения продукции (работ, услуг) на целевые рынки (реклама, скидки, участие в выставках и прочее).
Предполагаемые методы реализации (прямая поставка, торговые представители, посредники), наличие договоров.
Политика послепродажного обслуживания и предоставления гарантий. 
5. Производственный план
5.1. Выбор места реализации бизнес-плана, его особенности:
	Место реализации бизнес-плана 
	

	Обеспеченность транспортной, инженерной, социальной инфраструктурой 
	

	Наличие производственных площадей и их размеры 
	

	Состояние производственных площадей 
	

	Доступность производственных площадей для покупателей (потребителей) 
	

	Наличие в собственности площадей для реализации проекта 
	

	Наличие договоров на аренду необходимых помещений (указать, на какой срок) 
	

	Собственник арендуемых помещений 
	


5.2. Оценка потребности в персонале (общая численность персонала, структура по возрасту и квалификации, система оплаты труда и годовой фонд заработной платы, предполагаемые изменения в структуре персонала по мере развития бизнеса).
Общая численность и заработная плата персонала:
	 N п/п 
	  Должность (профессия) 
	Численность  (человек)  
	  Заработная плата в месяц (рублей)   
	Итого заработная 
 плата (рублей)  

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


5.3. Потребность в оргтехнике, оборудовании, сырье, комплектующих, расходных материалах и т.п. для реализации бизнес-плана (наименование, количество, стоимость, поставщики, их местоположение и способ доставки).
5.4. Направления расходования социальной помощи, предоставляемой на основании социального контракта (рублей):
	Направление расходования
	сумма

	
	

	
	

	
	

	Итого
	


5.5. Прочее.
6. Бюджет расходов
6.1. Постоянные расходы на реализацию бизнес-плана (рублей):
	Перечень постоянных расходов
	I квартал
	II квартал
	III квартал
	IV квартал
	Итого за год

	Арендная плата          
	
	
	
	
	

	Коммунальные расходы    
	
	
	
	
	

	Электроэнергия          
	
	
	
	
	

	Телефон, интернет       
	
	
	
	
	

	Канцелярские расходы    
	
	
	
	
	

	Транспортные расходы    
	
	
	
	
	

	Обучение персонала      
	
	
	
	
	

	Услуги банка            
	
	
	
	
	

	Реклама, маркетинговые исследования            
	
	
	
	
	

	Расходы на охрану       
	
	
	
	
	

	Прочее                  
	
	
	
	
	

	Итого 
	
	
	
	
	


6.2. Расчет переменных расходов  (рублей):
	Перечень переменных расходов
	I квартал
	II квартал
	III квартал
	IV квартал
	Итого за год

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	Итого
	
	
	
	
	


6.3. Прочие расходы, связанные с ведением предпринимательской деятельности (если есть): ______________________.
6.4. Бюджет налоговых платежей по всем налогам:
	        Наименование налога (сбора)        
	 Сумма (рублей) 

	1.                                         
	

	2.                                         
	

	Итого                                      
	


7. Финансовый план и срок окупаемости
7.1. Расчет выручки от реализации продукции (работ, услуг) по годам:
	 Наименование 
  продукции   
(работ, услуг)
	 Единица 
измерения
	        Год регистрации         
	 Последующие  
     годы     

	
	
	   цена   
реализации
 (рублей) 
	   объем    
производства
	 сумма  
(рублей)
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	Итого         
	
	
	
	
	
	
	


7.2. Финансовые планы (поквартально ежегодные) не менее чем за 2 года, следующих за годом начала реализации бизнес-плана:
Финансовый план на 20___ год
	 N  
п/п 
	 Наименование показателя 
	I   
квартал
	II   
квартал
	III  
квартал
	IV   
квартал
	Итого
за год

	1.  
	Выручка от реализации    
продукции (работ, услуг) 
	
	
	
	
	

	2.  
	Себестоимость продукции  
(работ, услуг) - всего,  
в том числе:             
	
	
	
	
	

	2.1.
	Постоянные расходы       
	
	
	
	
	

	2.2.
	Переменные расходы       
	
	
	
	
	

	2.3.
	Прочие расходы           
	
	
	
	
	

	3.  
	Налоги                   
	
	
	
	
	

	4.  
	Чистая прибыль           
	
	
	
	
	


7.3. Расчет срока окупаемости бизнес-плана.
Срок окупаемости бизнес-плана исчисляется как период со дня начала финансирования проекта до дня, когда разность между накопленной суммой чистой прибыли с амортизационными отчислениями и объемом инвестиционных затрат приобретает положительное значение.
8. Анализ рисков проекта
Вероятные предпринимательские риски и форс-мажорные обстоятельства, возможные потери при их наступлении, меры по преодолению.
9. Приложения
- Персональное резюме исполнителя проекта;
- Копии документов об образовании (квалификации);
- Иные документы имеющие отношение к реализации бизнес-плана.



