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Находка
1. Резюме
ФИО, желающий пройти регистрацию физического лица, в качестве индивидуального предпринимателя и оказывать населению следующие виды услуг: внутренняя и внешняя отделка помещений, включающие в себя: санитарно-технические работы, электромонтажные, штукатурные, кровельные, устройство покрытий полов и облицовка стен.
Анализ реального и потенциального рынка услуг показывает наличие неудовлетворенного спроса на подобные услуги в нашем городе. Как правило, бизнес по ремонту квартир ориентирован на частных клиентов среднего достатка и выше. Для них могут быть предложены комплексные виды услуг,  от составления дизайн-проекта, до ведения «под ключ». По каждой услуге может быть реализован свой подход. Поэтому это может быть и частичный ремонт, и ремонт «под ключ». Работая в строительной компании (указать) от рабочего до бригадира, приобрел личный опыт, навыки работы и знания о современных технологиях. Процесс взаимодействия с клиентом, состоит из: 
1) Реклама 
2) Телефонный звонок клиента 
3) Выезд на объект для оценки и составления предварительного перечня работ 
4) Составление дизайн-проекта и утверждение его с клиентом 
5) Подписание договора на проведение ремонтно-строительных работ 
6)Закупка и доставка строительных и отделочных материалов 
7) Доставка оборудования и инструментов 
8)Выполнение работ 
9)Сдача работы клиенту 
10) Доработка и гарантийное обслуживание. Т.е. квалифицированный подход к каждому клиенту, с последующим сотрудничеством, способствует  хорошим отзывам и рекомендациям, чем и будет укреплять здоровую репутацию Индивидуального Предпринимателя, в сфере строительных услуг. Так как планируемый слоган деятельности: «доброе имя - лучше серебра и золота». 
Оказывая услуги и информационного характера, включающие  в себя, характеристики в выборе тех или иных материалов, используемые новинки на базе данного вида услуг. Главное преимущество перед конкурентами в том, что оказывается полный спектр услуг, называемый комплексным, где от идеи до воплощения, работает  один подрядчик, не перекладывая «ошибки на других». Все это в комплексе ведет к доброжелательности наших граждан, без негативных  отзывов к «горе строителям».
Предполагается за счет рекламы привлечение  большего числа  клиентов. Что в свою очередь даст посыл в создании трех- четырех рабочих мест. 
2.Описание деятельности
2.1. Индивидуальный предприниматель.
2.2. Фамилия, имя, отчество (последнее - при наличии), возраст и квалификация исполнителя  проекта.
2.3. Почтовый адрес, телефон исполнителя  проекта. 
2.4. Производство электромонтажных работ, код ОКВЭД 43.21; Производство санитарно – технических работ, код ОКВЭД 43.22; Производство штукатурных работ, код ОКВЭД 43.31; Устройство покрытий полов и облицовка стен, код ОКВЭД 43.33; Производство кровельных работ, код ОКВЭД 43.91.
2.5. Упрощенная система налогообложения.
2.6. Планируемый объем платежей в бюджет и отчислений во внебюджетные фонды, составляет 6% от прибыли и 40 872 рублей в год, согласно выбранной системе налогообложения соответственно.
2.7.Количество создаваемых рабочих мест - одно, при расширении сферы деятельности, до 4 мест, где средняя заработная плата – 25000-35000рублей.
2.8. Общая стоимость бизнес - проекта: 250000 рублей.
2.9. Источники и сумма инвестиций в бизнес - проект:
	Всего в том числе:
	

	Привлеченные средства
	нет

	и социальная помощь КГКУ «Центр социальной поддержки населения Приморского края» в рамках  социального контракта
	250000



3. Описание работ, услуг
3.1. Предполагаемая номенклатура работ, услуг:
	№ п/п
	Наименование работ
	Функциональное назначение, основные потребительские качества работ, услуг

	1
	 Производство электромонтажных работ
	

	2
	Производство санитарно – технических работ
	

	3
	Производство штукатурных работ
	

	4
	Устройство покрытий полов и облицовка стен
	

	5
	 Производство кровельных работ
	Внутренняя и наружная отделка помещений



3.2.Видов деятельности, связанных с лицензированием, нет.

4. Анализ рынка и маркетинг

4.1. Перечень потенциальных конкурентов таков: рынок наполнен миграционными лицами, не слишком думающие о качестве работ, в связи с нежеланием расти некоторых, и недостаточного  предоставления  условий для повышения квалификаций, другим. Что делает этот рынок услуг уязвимым для потенциальных клиентов, желающих принимать высокие уровни услуг по демократичным ценам.
4.2. Стратегия продвижения услуг.
С помощью напечатанных рекламных проспектов и визиток, «нацелится» на потенциальных клиентов. Т.е. использование стандартных рекламных инструментов, включая интернет площадку, 2ГИС и т.д. Несомненно, что при диалогах с клиентами, существенную роль играет показатель общения в хороших и приятных тонах. Где клиенту открываются плюсы и минусы того или иного материала, его практичность и долговечность. Естественно, что это подталкивает к росту и развитию самого подрядчика, потому как рынок материалов растет и обновляется с быстротой. Немаловажную роль играет уверенность, которая закладывается в потенциального клиента, о красоте его жилища, с использованием качественных материалов, с которыми он ознакомляется на рынке продаж. Зачастую использование скидочной системы в работах, оставляют добрую « нотку» в отношениях. Предоставляемые методы реализации услуги ремонта, включает в себя полный спектр услуг, что, несомненно, радует клиентов, а наличие договоров, дает гарантию двум сторонам договора и отчисления в бюджет, без «утайки» доходов. После ремонтных работ, существует обслуживание и выезд, согласно  гарантийным обязательствам по договору. Реализовывать услуги по ремонту квартир без привлечения наемных рабочих практически невозможно. Самостоятельно можно выполнять только частичный косметический ремонт, но это не является полноценным бизнесом. Поэтому в дальнейшем, по мере развития, планируется обеспечить рабочими, местами небольшой штат сотрудников, из квалифицированных специалистов.
5. Производственный план
5.1. Выбор места реализации бизнес – плана, его особенности:
	Место реализации бизнес - плана
	Находкинский городской округ

	Обеспеченность транспортной, инженерной, социальной инфраструктурой
	нет

	Наличие производственных площадей и их размеры
	нет

	Состояние производственных площадей
	

	Доступность производственных площадей для потребителей
	нет

	Наличие в собственности площадей для реализации проекта
	Планируется приобрести контейнер 20футовый, для хранения инструментальной базы, размеры 6.1м*2.44м*2.59м ,фактическая  рыночная стоимость б/у контейнера 90000р (девяносто тысяч рублей)

	Наличие договоров на аренду необходимых помещений
	нет

	Собственник арендуемых помещений
	нет



5.2. Потребность в персонале определенно существует, в виду самой специфики работ и услуг, поэтому, по мере развития бизнеса, поиск квалифицированных специалистов, возможен и нужен, для достижения максимальных успехов и в самом бизнесе, и реализации намеченных планов.
Общая численность и заработная плата персонала:
	№
п/п
	Должность (профессия)
	Численность (человек)
	Заработная плата в месяц (рублей)
	Итого заработная плата (рублей)

	1
	кафельщик
	1
	25000
	

	2
	плотник
	1
	25000
	

	3
	электрик
	1
	25000
	



5.3. В соответствии с существующим законодательством, есть необходимость, в приобретении онлайн-кассы для строительной фирмы, (пакетное предложение, т.е. кассовый аппарат, его регистрация в Федеральной налоговой службе, заключение договора с ОФД, настройка и обучение персонала), его комплектующих и расходных материалов к ней, так же бумага и канцелярские товары, для составления договоров. Примерная рыночная цена в городе Находка в районе 26000-32000 рублей. Остальная оргтехника существует (в частности ноутбук и принтер). Так же есть необходимость в приобретении качественного профессионального инструмента, с помощью которого, собственно и выполняется трудовая деятельность.
5.4. Направления расходования социальной помощи, предоставляемой на основании социального контракта 250000 рублей:
	Направление расходования
	сумма

	Приобретение профессионального инструмента, в частности:
	

	-Перфоратор TESLA  Professional 820Вт SDS 3.2Дж - 1шт
	7149

	- Бетономешалка TOYAMA/ТЕХПРОМ БМ-220 ТП -1шт
	19750

	- Тачка  садово-строительная 2-х колесн.118л - 1шт
	4365

	-Плиткорез электро1000Вт диск 200мм-1шт
	10515

	 -Перфоратор Hammer FIex PRT 1500A -1шт
	10127

	-Шуруповерт TESLA 18B -1шт
	19485

	-Дрель- миксер STURM 1300Вт -1шт
	8173

	-Дрель  HAMMER DRL400C - 2шт
	6132

	-Пила циркуляционная HAMMER PREMIUM1400Вт  -1шт
	7150

	-Электротриммер Hammer ETR 1200CR 1200Bт -1шт
	 8130

	-Дрель(шуруповерт) аккум.HIPER  HCD18С KIT-2шт
	23060

	-Ящик для инструментов 26” - 1шт
	2271

	-Органайзер 480*370*70мм ORG22-11 -1шт
	651

	-Пылесос промышленный STURM VC7320 1700Bт 20л-1шт
	10330

	-Аппарат сварочный инверторный САИ 250Т Ресанта-1шт                              
	13899

	-Маска сварщика Хамелеон 93*43мм STURM -1шт
	2515

	-Машина углошлифовальная 1200Вт TESLA TAG -1шт
	7320

	- Лобзик электро.400Вт -1шт
	3162

	-Удлинитель Союз 30м/3700W -1шт
	3582

	-Лестница стремянка 4ст1пр QH-124 -1шт
	3428

	-Нивелир лазерный Tesla L-30 -1шт
	5915

	-Дальномер лазерный Tesla M-40-1шт
	4599

	-Станок точильный 400Вт ТС-400 Вихрь -1шт
	5185

	-Электро пила Hammer CPP1814E 1800Вт -1шт
	6855

	-Фен техн.  2000Bт ЖК ДИСПЛ -1шт
	3696

	-Пила торцовочная 1400Вт 210мм -1шт
	8164

	-Бетонолом 2100Вт 60 Дж    -1шт
	22119

	-Машина шлифовальная орбит. 300Вт TESLA -2шт
	8490

	-Фрезер Tesla TRE-2200 -1шт
	13685

	Итого
	249902



5.5. Из прочего, планируется приобретение онлайн – кассы (приблизительная стоимость  30000 рублей) и печать рекламных проспектов (5000 рублей). Так же, контейнер, для хранения инструментальной базы, на что будут изыскиваться свои средства.
6. Бюджет расходов
6.1. Постоянные расходы на реализацию бизнес – плана (в рублях):
	Перечень постоянных расходов
	I квартал
	II квартал
	III квартал
	IV квартал
	Итого за год

	Арендная плата: на приобретаемый контейнер для хранения инструментальной базы (за площадку для размещения)
	
	
	
	
	
3000

	Коммунальные расходы
	
	
	
	
	нет

	Электроэнергия
	
	
	
	
	нет

	Телефон, интернет
	1006
	1006
	1006
	1006
	4024

	Канцелярские расходы
	450
	450
	450
	450
	1800

	Транспортные расходы
	15000
	15000
	15000
	15000
	60000

	Обучение персонала
	
	
	
	
	нет

	Услуги банка
	
	
	
	
	нет

	Реклама, маркетинговые исследования
	2500
	2500
	2500
	2500
	10000

	Расходы на охрану
	
	
	
	
	нет

	Итого
	18956
	18956
	18956
	18956
	78824



6.2. Расчет переменных расходов (в рублях):
	Перечень переменных расходов
	I квартал
	II квартал
	III квартал
	IV квартал
	Итого за год

	Ремонт и обслуживание оборудования и инструмента
	
2000
	
2000
	
2000
	
2000
	
8000

	Закупка спецодежды
	750
	750
	750
	750
	3000

	итого
	2750
	2750
	2750
	2750
	11000



6.3.Прочие расходы, связанные с ведением предпринимательской деятельности нет.
6.4. Бюджет налоговых платежей:
	Наименования показателя
	I квартал
	II квартал
	III квартал
	IV квартал
	Итого за год

	Упрощенная система налогообложения (УСН)
	4697
	4697
	4697
	4697
	18788

	Налогооблагаемая база 
	78294
	78294
	78294
	78294
	313176

	Налоговая ставка
	6
	6
	6
	6
	

	Сумма налога
	
	
	
	
	



Бюджет налоговых платежей по всем налогам:
	Наименование налога(сбора)
	Сумма (рублей)

	1.
	

	2.
	

	Итого
	



7. Финансовый план и срок окупаемости
7.1. Расчет выручки от реализации работ и услуг по годам:
	Наименование работ, услуг
	Единица измерения
	Год регистрации
	Последующие 
годы

	
	
	Цена реализации
(руб.)
	Объем производства
	Сумма (руб.)
	2021
	2022
	2023

	Электромонтажные работы, сантехнические, кровельные и прочие по деятельности
	
	
	
	78294
	313176
	313176
	313176

	Итого
	
	
	
	
	
	
	



7.2.Финансовые планы (поквартально ежегодные) не менее чем за 2 года, следующих за годом начала реализации бизнес – плана:
Финансовый  план на 2022год
	№ п/п
	Наименование показателя
	I квартал
	II квартал
	III квартал
	IV квартал
	Итого
 за год

	1.
	Выручка от реализации работ
	100000
	100000
	100000
	100000
	400000

	2.
	Себестоимость работ-всего, в том числе:
	
	
	
	
	

	2.1.
	Постоянные расходы
	18956
	18956
	18956
	18956
	75824

	2.2.
	Переменные расходы
	2750
	2750
	2750
	2750
	11000

	2.3.
	Прочие расходы
	
	
	
	
	

	3.
	Налоги
	4696
	4697
	4697
	4697
	18788

	4.
	Чистая прибыль
	73598
	73598
	73598
	73598
	294392


7.3. Расчет срока окупаемости бизнес-плана: в данном конкретном случае, при помощи социального контракта в размере 250000рублей, для закупки (обновления инструментальной базы) специального профессионального оборудования ( инструмента), включая соответствующую рекламу в СМИ ( вкл.интернет платформу); ( на свои личные средства). По факту, после инвестиционных затрат, регистрации ИП, при работе в сфере стройуслуг, с амортизационными отчислениями, можно увидеть положительную динамику развития в начале 2022г. Благодаря актуальности и востребованности услуг, при рекламной поддержке и высоком качестве работ, возможен рост по мере развития бизнеса.

8.Анализ рисков проекта
8.1.Проблема поиска заказов на ремонтные работы заключается в нестабильности и сложности прогнозируемости отраслевого рынка. Чтобы решить эту задачу, приходится рекламировать свои услуги в нескольких направлениях. Как показывает опыт многолетней работы в сфере строительных услуг, этот рынок начинает, развивается и прогрессирует. Никто не застрахован от колебаний на рынке услуг от меньшего объема работ, по сравнению с другими сезонами. Для этого и развиваются знания широкого «ассортимента»  услуг, включающих в себя работы во все сезоны, в закрытых и открытых помещениях. Очень важную роль в работе играют рекомендации клиентов, после выполненных  работ.
8.2. Организационные меры профилактики рисков в данном сегменте, будет выражаться в наращивании стартового капитала и расширении деятельности. 







